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Karlsruhe stirkt Versicherte

Lebensversicherungen miissen transparenter werden - Vertriebssystem der Branche bedroht

Von Anja Krilger, Kdln

as Bundesverfassungsge-

richt hat in einem Grund-

satzurteil die Rechte von
Kunden der Lebensversicherer
deutlich gestirkt. Die Assekuranz
muss kiinftig die Vertrége sehr viel
transparenter gestalten und Kun-
den angemessen an allen erwirt-
schafteten Ertrigen beteiligen.
Der Gesetzgeber muss das Urteil
bis Ende 2007 umsetzen. Die Aus-
wirkungen konnten fiir die Bran-
che gravierend sein.

Die Richter gaben zwolf Kldgern
Recht, die die Einbeziehung so ge-
nannter stiller Reserven bei der
Berechnung der Uberschussbe-
teiligung erreichen wollten. Mit
dieser Ausschiittung beteiligen
Versicherer Kunden an den Kapi-
talertragen, die sie mit den Pré-
mien erwirtschaften, Stille Reser-
ven entstehen, wenn der in der
Bilanz festgehaltene Buchwert
etwa von Aktien oder Immobilien
unter dem tatsichlichen Markt-

| wert liegt. Bei der Berechnung der

Gewinnbeteiligung bleiben diese
stillen Reserven bisher aufler Acht.

Dem Urteil zufolge miissen
Kunden ,angemessen” an den Er-
triigen beteiligt werden und dies
auch nachvollziehen kénnen. Der-
zeit kinnen sie auch vor Gericht

nicht Kliren lassen, ob die Uber-
schussbeteiligung angemessen ist.
,So kann sich eine zu geringe Fest-
setzung etwa durch Nichtberiick-
sichtigung stiller Reserven erge-
ben“, sagte Gerichtsprisident
Hans-Jiirgen Papier.

Das Urteil kénnte das Solvabili-
titsproblem der Lebensversiche-
rer verschiirfen, sagte Reiner Will
von der Rating-Agentur Assekura-
ta. Solvabilitdt bezeichnet das
Verhiltnis zwischen Geschifts-
umfang der Versicherer und erfor-
derlichem Eigenkapital. .Infolge
des Urteils kiinnte sich der Druck
auf die ohnehin schon knappen
Sicherheitsmittel der Versicherer
erhbhen”, sagte Will. Konse-

Mehr Schutz

Versicherte Das Bundesverfas-
sungsgericht hat die Rechte der
Verbraucher bei Lebensversicherun-
gen deutlich gestérkt. Nach Ablauf
einer Kapitallebensversicherung
miissen sie starker als bisher an
den Vermégenswerten der Versi-
cherer beteiligt werden.

Gesetzgeber Die Karlsruher Ver-
fassungsrichter forderten die Bun-
desregierung auf, bis Ende 2007
Neuregelungen zu schaffen, um die

quenz kénnte ein htherer Eigen-
mittelbedarf sein. Die Bobrse
zeigte sich von der Entscheidung
gestern unbeeindruckt. Die Aktie
des groRten deutschen Versiche-
rers Allianz legte um 0,24 Prozent
zu, die des Riickversicherers
Miinchener Riick, der mit drei
Tdchtern im deutschen Lebens-
versicherungsmarkt titig ist, um
0,37 Prozent. Grund dafiir diirfte
sein, dass sich die Folgen des Ur-
teils erst nach Abschluss des Ge-
setzgebungsprozesses  abzeich-

nen werden. Bundesjustizminis-
terin Brigitte Zypries rechnete da-
mit, dass das Verfahren bis Anfang
2007 abgeschlossen sein wird.

Rechte der Versicherten besser zu
schiitzen. Bis dahin gilt die derzei-
tige Rechtslage weiter.

Versicherer Die Versicherungs-
wirtschaft hat das Urteil als fair be-
zeichnet. Die Branche bangt indes,
wie streng Berlin das neue Gesetz
formulieren wird.

Der Gesamtverband der Deut-
schen  Versicherungswirtschaft
(GDV) reagierte mit demonstrati-
ver Gelassenheit. ,Das Urteil
kommt zur richtigen Zeit", sagte
eine GDV- Sprecherin. Die private
Altersvorsorge gewinne immer
mehr an Bedeutung, deshalb sei
auch eine grofere Transparenz
erforderlich.

Fiir die Assekuranz hat das Ur-
teil eventuell unangenehme Fol-
gen. Unternehmen konnten kiinf-
tig Auskunft geben miissen, wel-
chen Teil der Versichertenprimie
sie tatsiichlich sparen und wie viel
sie fiir Risikoschutz und Kosten
abziehen. Miissen sie die Provisi-
onszahlungen fiir Vertreter bezif-

fern, kénnten Kunden auf andere

Sparanlagen ausweichen. Denn

zu Beginn der Vertragslaufzeit
flieRt das Geld der Kunden in ers-
ter Linie an die Vertreter.

Die Vertriebsorganisationen der
Versicherer leben vor allem vom
Geld aus Lebensversicherungspo-
licen, die weit mehr Provisionen
abwerfen als andere Vertrége.
Bricht diese Einnahmequelle weg,
muss die Assekuranz ihr Vertriebs-
system umstellen.
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